
   

   

  

 

 

 

 

 

 

Was du von uns erwarten kannst: 
• Moderne Software-Lösungen, mit denen wir unseren Kunden den Weg in die 

Digitalisierung ermöglichen 

• Spannende und abwechslungsreiche Projekte in einem Zukunftsmarkt 

• Ein engagiertes und qualifiziertes Team, das dich in allen Bereichen unterstützt 

• Flexible Arbeitszeitgestaltung und ortsunabhängiges Arbeiten – wir leben 
„Remote First“, haben aber auch die Möglichkeit in unserem Büro mit 
Dachterrasse inmitten der Ettlinger Altstadt zu arbeiten 

• Auf deine Bedürfnisse abgestimmte Einarbeitungsphase und intensive Betreuung 
durch unser Team sowie einen individuell auf dich ausgestatteten Arbeitsplatz 

• Faire Vergütung, betriebliche Altersvorsorge, regelmäßige Team-Events  

• Unbefristete Festanstellung mit flachen Hierarchien und Raum für persönliches 
Wachstum – in Teil- oder Vollzeit, passend zu deiner Lebenssituation 

 

Welche Aufgaben du bei uns haben wirst: 
• Du bearbeitest eingehende Anfragen, kommunizierst mit Interessenten und 

unterstützt unser Sales-Team bei der Angebotserstellung 

• Du kontaktierst potenzielle Kunden, greifst offene Leads auf und entwickelst 
gemeinsam mit dem Team konkrete Lösungen 

• Du betreust unsere Social-Media-Kanäle, erstellst Inhalte für Newsletter und hilfst 
bei der Planung und Umsetzung von Kampagnen und bringest dabei aktiv eigene 
Ideen ein 

• Du sorgst dafür, dass unsere Materialien (Flyer, Präsentationen) aktuell, 
ansprechend und einsatzbereit sind. 

• Du organisierst und koordinierst kleinere Kundenveranstaltungen und Webinare 
– von der Einladung bis zur Durchführung 
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Was wir uns von dir wünschen: 
• Du hast eine kaufmännische Ausbildung oder ein Studium im Bereich BWL oder 

Marketing – und bereits im Vertriebsinnendienst oder Marketing gearbeitet, 
optimalerweise im B2B Umfeld. 

• Begriffe wie E-Mail-Marketing, Social Media, CRM-Systeme und Canva sind für 
Dich keine Fremdwörter, sondern gehören zu Deinem Arbeitsalltag. 

• Du denkst kundenorientiert, arbeitest zuverlässig und eigenständig – und 
behältst auch bei vielen Aufgaben den Überblick. 

• Du bringst gerne eigene Ideen ein, hast ein Gespür für Inhalte und möchtest aktiv 
an der Weiterentwicklung unserer Marketing- und Vertriebsprozesse mitwirken. 

• Du möchtest dich einbringen und arbeitest eigenverantwortlich und zuverlässig. 

 

Wer dein neuer Arbeitgeber ist: 
Die doxx-on systems GmbH wurde 2020 mitten in der Pandemie gegründet, um der hohen 
Nachfrage an digitalen Lösungen im Mittelstand gerecht zu werden. Heute stehen wir mit 
einem festen Kundenstamm, einer großen Schar an weiteren Interessenten und vielen 
spannenden Projekten in der Pipeline da und suchen weitere Verstärkung für unser 
mittlerweile 7-köpfiges Team. 

Wir beschäftigen uns mit Lösungen in den Bereichen Dokumentenmanagement, 
Workflowmanagement sowie Belegerkennung und Datenerfassung. Wir bauen Business-
Apps für mobiles Arbeiten und komplexe Web-Portale auf Low-Code Basis. Im Mittelpunkt 
unserer Arbeit steht immer die effiziente Nutzung vorhandener Zeitbudgets, welche wir 
durch Digitalisierung und Automatisierung erreichen möchten. 

Wir stehen für Zuverlässigkeit in der Zusammenarbeit – mit Kunden, Partnern und 
Mitarbeitern. Wir legen Wert auf Einfachheit, damit die Vorteile der Digitalisierung so schnell 
und effektiv wie möglich genutzt werden können. Und wir wollen uns stets weiterentwickeln 
– in unserer Arbeit, mit unseren Kunden und gerne auch mit dir! 

 

Das klingt interessant für dich oder du hast Fragen? 

Dann melde dich ganz einfach bei uns – wir freuen uns, dich kennenzulernen! 

Dein Ansprechpartner: 

 Ralf Göbel 

 07243 / 2000 – 730 

 goebel@doxx-on.de 


